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Muy bien, La importancia de la Matriz DOFA en una empresa, se concenira en el proceso, ya que permite buscar y analizar de forma proactiva y
sistematica todas las variables que intervienen en el negocio con el fin de tener mas informacion para la tama de decisiones.
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En su mayoria las organizaciones utilizan la matriz DOFA para elaboracion de estrategias, las mismas que les permiten usar los puntos fuertes y tomar




